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MÉRIDA. La guerra arancelaria 
mundial abierta por Donald 
Trump, presidente de los Estados 
Unidos, no es la única aunque sí la 
más contundente. China, el gran 
mercado y una de las potencias 
económicas con más influencia, 
tiene también su particular en-
frentamiento de gravámenes con 
la Unión Europea (UE). El último 
capítulo de esta guerra afecta al 
porcino español, aunque afortu-
nadamente su impacto es míni-
mo en el cerdo extremeño.   

Las principales ventas de las 
empresas del porcino de Extre-
madura en China son de jamo-
nes, paletas y embutidos de cer-
do ibérico, que no se incluyen 
en los aranceles que entraron 
en vigor desde el pasado 17 de 
diciembre. 

El Ministerio de Comercio de 
China aplica, de forma general, 
aranceles de hasta un 9,8% a la 
carne de cerdo proveniente de 
España. Los impone en represa-
lia por los gravámenes que esta-
bleció Bruselas a los vehículos 

eléctricos del país asiático. Se 
centran en los productos proce-
sados a partir de cerdos de capa 
blanca. 

Nuevo protocolo 
«China es el mayor productor, 
consumidor e importador de car-
ne de cerdo. Es el principal ali-
mento de su dieta junto con el 
arroz», sostiene Francisco Espá-
rrago, presidente de Señorío de 
Montanera.  

Es la empresa líder en produc-
ción y comercialización de cer-
do ibérico puro de la Denomina-
ción de Origen ‘Dehesa de Extre-
madura’, exporta a más de 30 paí-
ses que representan entre el 25% 
y el 30% de su facturación total. 

«Tal como preveíamos, han op-
tado (los chinos) por no imponer 
aranceles a los productos curados 
de cerdo ibérico, entre los que se 
encuentran paletas, jamones, lo-
mos o embutidos de bellota 100% 
ibéricos, lo que nos ha aliviado a 
las marcas que apuntamos al sec-
tor gourmet. Con este escenario 
podremos acelerar para fortale-
cer nuestras relaciones comercia-

les y garantizar que nuestros pro-
ductos continúen siendo aprecia-
dos y valorados en China y en todo 
el mundo», sentencia Espárrago. 

Al mismo tiempo hay que re-
cordar otro lado positivo de la re-
lación entre España y China. El 
pasado mes de abril  el ministro 
de Agricultura, Luis Planas, y la 
ministra de la Administración 
General de Aduanas de China, 
Sun Meijun, firmaron dos nue-
vos protocolos para exportar ce-
rezas y porcino al país asiático.  

Dos acuerdos suscritos por los 
gobiernos español y chino que 

aumentan la capacidad exporta-
dora de estos dos sectores espa-
ñoles. Desde 2018, ambos países 
han suscrito diez protocolos sobre 
requisitos sanitarios o fitosani-
tarios para la exportación de pro-
ductos agroalimentarios de Es-

paña a China que incluyen ade-
más la pasta de aceituna, los ali-
mentos para animales de com-
pañía, la avena forrajera, la al-
mendra o el caqui. 

El nuevo protocolo de porcino 
permite ampliar la lista de pro-
ductos autorizados que se expor-
tan desde España. De hecho, el 
primer producto español expor-
tado a China es la carne de por-
cino. En 2024 las exportaciones 
de este producto al país asiático 
alcanzaron los 571 millones de 
euros. Suponen el 31% de las ven-
tas de España a aquel país. 

El porcino ibérico 
extremeño se libra  
del nuevo arancel chino

Guarros ibéricos descansan en un encinar en Fregenal de la Sierra tras comer bellota.  J. M. ROMERO

«Con este escenario, 
podemos acelerar 
para fortalecer 
nuestras ventas»


