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ses, aqui, de pleno invierno. Ade-
mas, desde el cierre del mercado
ruso, los fruticultores extreme-
fos han mirado mas hacia Amé-
rica, tanto México como, en el
caso que nos interesa, Brasil.

Otro subsector que recibe con
alegria el acuerdo de Mercosur-
UE es el del aceite de oliva. Con
una media que se sitia ya cerca
de las 80.000 toneladas en Extre-
madura cada afo, el aporte del
olivar de regadio estd aumentan-
do la cosecha de cada afio. Y la
exportacion es una excelente sa-
lida.

«Las posibilidades de comer-
cializacion del aceite de oliva au-
mentan mucho. Sin duda. En Ar-
gentina hay olivar, por ejemplo,
pero no logra, ni de lejos, satisfa-
cer la demanda de esos consumi-
dores», resefia Alberto Carrillo,
gerente del grupo cooperativo Vi-
flaoliva. Es el que mas factura de
Extremadura, por encima de los
200 millones. Casi todos, por la
venta de aceite.

De forma concreta, el aceite de
oliva verd eliminados los arance-
les de Mercosur en un plazo de
15 afios (actualmente es de un
10%), lo que favorece especial-
mente a Espafia. E1 98% de sus
exportaciones a esa zona se con-
centran en Brasil (93 millones de
euros).

Alainversa, la UE liberaliza-
ra desde el inicio las importacio-
nes de aceite de oliva de Merco-
sur, que estan gravadas con 122,6
euros/100 kilos (aceite virgen).

Pero en el olivar hay otros que
no ven bien el libre comercio con
los cinco paises sudamericanos.
Son los comercializadores de acei-
tunas de mesa. Asemesa, la aso-
ciacién nacional de la industria
espafiola de aceituna de mesa,
dice que la aceituna de mesa eu-
ropea pierde competitividad en
terceros mercadosy, al mismo
tiempo, se facilita la entrada de
producto de esos paises en el mer-
cado comunitario, «sin una de-
fensa efectiva de los intereses del
sector».

En otros subsectores como el
del arroz o el del cereal 1o que se
constata es que habra mas pro-
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blemas para dar salida a las pro-
ducciones europeas (0 sea, extre-
mefias), ya de por si bastante afec-
tadas desde hace décadas. Por
ejemplo, el arroz, con Extrema-
dura como segunda productora
nacional. Los arroceros extreme-
fos critican la falta de equidad
en la competencia con el arroz
procedente de paises asiaticos
(Vietnam y Camboya, por ejem-
plo) y claman ahora al enfrentar-
se a nuevos competidores ame-
ricanos sin arancel.

Denuncian que hay una parte
importante del arroz extremeno
sin vender mientras las indus-
trias envasadoras de arroz de Es-
pafla estan comprando el arroz

Aeeite de oliva en una
almazara'extremena.
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sin arancel de paises terceros
«para hundir mas el precio del
arroz nacional».

La ganaderia de vacuno, por dl-
timo, es la que més protesta por
la competencia que llega a través
de Mercosur. Brasil y Argentina
son los dos grandes referentes ga-
naderos en este sentido. Por eso,
los productores europeos claman
ante una desventaja competitiva
basada en unos menores costes
de produccién en Sudamérica.
Ademas, la normativa de bienes-
tar animal no limita alli, como
ocurre en Europa, un nimero de
vacas nodrizas por hectarea. Y se
critica el uso de hormonas de cre-
cimiento no autorizadas en la UE.



