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I ván Bolaño ha aparcado tem-
poralmente su moto de com-
petición para centrarse en su 

nuevo negocio. Una aventura que 
emprende junto a su socio José 
Antonio Santiago y que han pues-
to en marcha con la creación de 
su propia marca de motos (JBR) y 
una firma de ropa deportiva 
(XPRO) exclusivas. El joven pilo-
to de Gévora ahora mete a todo 
gas desde su tienda Pit Bike Cor-
se que han abierto en el polígo-
no El Nevero de Badajoz, donde 
ofrecen monturas  para todas las 
edades, de alta calidad y a un pre-
cio asequible. Un modelo de fa-
bricación único y pionero en Ex-
tremadura. 

 Iván Bolaño ha cambiado este 
año la adrenalina de los circuitos 
del Mundial de Superbikes por el 
ajetreo de atender a los clientes 
desde el otro lado del mostrador. 
«Nosotros fabricamos nuestra 
propia marca, que es BJR. Fabri-
camos las motos en China y las 
importamos directamente desde 

allí», explica el piloto pacense. 
También se encarga del diseño 
de su propia ropa deportiva. «Te-
nemos motos chiquitillas para ni-
ños de 2 o 3 años para arriba, bi-
cis y motos eléctricas y también 
de gasolina, quads, boggys... des-
de pequeños hasta chavales de 
12 o 14 años y adultos. También 
todo lo que es ropa, merchandi-
sing, sillas personalizadas, trajes, 
gafas, cascos... Lo que es equipar-
te entero para salir a hacer tu ruta 
o a divertirte», añade. 

Iván Bolaño ya piensa en reto-
mar la competición y hacerlo con 
su propia moto. Una vuelta que ya 
está barajando para situar su BJR 
en el escaparate de las grandes 
marcas del Mundial y que pondría 
la guinda a sus grandes pasiones. 
Así, se embarca en este nuevo reto 
empresarial con la ilusión de ver 
cumplido su otro sueño y que ya 
proyecta en ensamblar con el de 
piloto para llevarlo a hacer realidad 
en la pista en lo que sería la com-
binación perfecta. «Hice el año pa-

sado el Mundial de Superbikes y 
este año he parado por temas de 
negocios. Para 2026 tenemos co-
sas muy buenas con la marca BJR 
y alguna que otra competición a 
nivel internacional. Pero ya sería 
competir con tu propio patroci-
nio. Queremos explotar la mar-
ca», apunta.  

José Antonio Santiago aporta 
su experiencia y conocimiento 
anterior de este mundillo como 
encargado de una tienda de mo-
tos e Iván Bolaño sus contactos 
con distribuidores y compañeros 
pilotos por la competición. BJR 
no es más que las siglas del ape-
llido y nombre de los dos socios y 

su afición por las carreras: Bola-
ño, José y Racing. «Surgió por 
hobby, a ver qué es lo que iba a 
salir de aquí y la verdad es que 
ha tenido una buena aceptación», 
cuenta José Antonio Santiago. Y 
todo porque aficionados a las dos 
ruedas acudían a ellos para pe-
dirles consejos y recomendacio-
nes cuando se pasaban por el Kar-
ting de Talavera que gestiona la 
familia de Iván Bolaño. «En el kar-
ting nos venía la gente y nos de-
cía si les podíamos vender una 
moto. Y a partir de ahí ya empe-
zamos a decir si una tienda de 
motos nos iría bien de este o tal 
tamaño», continúa el piloto. 

Una idea que empezaron a ma-
durar y que ya está a pleno rendi-
miento con clientes de toda Espa-
ña y que buscan posicionarse en 
redes sociales a través del perfil 
@pitbike.corse y crecer hacia Por-
tugal. «En la situación que esta-
mos ahora mismo económicamen-
te nos hemos arriesgado mucho 
porque aquí esto vale montarlo  

mucho, mucho dinero. Y bueno, 
hemos tirado para adelante, he-
mos cerrado los ojos y hemos di-
cho al lío». José Antonio Santiago 
detalla el proceso de un concep-
to original. «Son vehículos que se 
fabrican en China. Subimos a Chi-
na a ver a los fabricantes, nos re-
unimos con ellos y diseñamos 
nuestras propias motos. Tenemos 
características de algunas motos 
que ahora mismo son únicas en 
España, no las tiene ninguna otra 
marca ni ningún otro importador, 
son características nuestras, ex-
clusivas». «Las hemos diseñado 
nosotros –continúa Iván Bolaño–, 
el tema de los adhesivos, las mo-
tos, los buggy, quads, las bicicle-
tas eléctricas, todo. Les dimos una 
serie de características que era lo 
que más o menos nos demanda-
ba el público». 

Precios económicos 
La característica que define Pit 
Bike Corse es su exclusividad y 
sus precios económicos. Se pue-
den encontrar motos para todas 
las edades. «Empieza a partir de 
lo que son 49 cc hasta 140 a cua-
tro tiempos, 160, 190... Hay mu-
cha cilindrada, según la edad que 
tenga equivale una u otra», seña-
la Iván Bolaño. Y a un precio al al-
cance de cualquier bolsillo. «Las 
tiendas que hay son de marcas ya 
oficiales como por ejemplo KTM, 
pero no todo el mundo se puede 
gastar 12.000 euros en una moto. 
Nosotros tenemos motos que es-
tán muy bien, pero que a lo me-
jor cuestan 1.200 o 2.500 euros 
como mucho y eso hay gente que 
sí se lo puede permitir. Aquí te-
nemos motos que están muy bien. 
Vamos a competir con ellas, las 
he probado ya y van de lujo y es-
tán cuatro veces más baratas», 
sostiene el piloto de 19 años. «Una 
moto chiquinina de esas eléctricas 
pueden salir por 300 o 400 euros 
y las grandes por una media de 
unos 800 o 1.500», remarca su 
socio.  

El compromiso para una bue-
na postventa también forma par-
te de las señas de identidad de 
Pit Bike Corse. «Tenemos aquí re-
cambios de todo y si no lo tene-
mos lo intentamos conseguir, pero 
tenemos un ‘stock’ bastante gran-
de para haber empezado ahora 
mismo. Con un buen producto y 
siéndole franco a la gente, el ca-
mino lo tienes hecho», subraya 
José Antonio Santiago. 

La moto más demandada en la 
tienda como regalo estrella de es-
tos Reyes es una de 125. «Un mo-
delo que se llama BJR K2S, que 
lleva un motor semiautomático 
para una edad más o menos de 
niños de entre 8 y 10 años que se 
quieren iniciar a coger motos con 
marcha», indica Santiago.

«No todo el mundo se 
puede gastar 12.000 euros 
en una moto y nosotros las 
tenemos por 1.200 o 2.500 
euros como mucho», 
cuenta Iván Bolaño

Iván Bolaño 
crea su propia 
marca de motos

 Pioneros.  El joven piloto de Gévora 
emprende una nueva aventura, única en 
Extremadura, junto a su socio José Antonio 
Santiago de venta de todo tipo de monturas 
exclusivas de alta calidad y a un precio 
asequible bajo el sello de BJR y su 
firma XPRO para ropa deportiva
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José Antonio Santiago e Iván  
Bolaño en su tienda Pit Bike  
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